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Soy una pequena
agricultora tratando
de pagar las cuentas.

Yo trabajo para un
proyecto financiado
por donantes.

Soy un distribuidor local de
insumos, que vende fertilizantes
pesticidas y semillas a los
pequenos agricultores.




iMis cultivos

son demasiado
pequenos!

Apenas tienen
verduras...

iNo tengo casi nada que

vender! Nunca tenemos
suficiente dinero para

comida, medicinas o los
pagos de la escuela!




Creo que
cualquier persona
que quiera
Insumos
probablemente
nos encontrara de

alguna manera...
\ A




No sabemos donde
obtener semillas

hibridas...

No sabemos
como utilizar
los
fertilizantes,
herbicidas o

pesticidas...

Tratamos los insumos
antes, pero nunca
funcionaron...




3Y cOMO lo
haremos?







iUf! iMe da vueltas la
cabeza! jTengo que
pensar en tantas cosas!




SDE QUE MANERA CADA ENFOQUE PERMITE
QUE LAS NUEVAS TECNOLOGIAS, MAS
EFICACES, SE PRESENTEN FACILMENTE A
LOS PEQUENOS AGRICULTORES EN EL
FUTURO, MAS ALLA DE LA VIDA DEL
PROYECTO?




(sE @@Eﬁ@
centrado en
el proyecto?

%Mmd@
en el
mercado?




3Como puede nuestro proyecto utilizar

un enfoque centrado en si mismo para

presentar nuevas tecnologias agricolas
a los pequenos agricultores?







.
iOrganizaremos
demostraciones en
solares!

jUtilizaremos
practicas modernas
para asegurar que
tengamos éxito!




iRepartiremos
insumos gratis!

jEvaluaremos y
seleccionaremos las
comunidades para las | ! iPagaremos por

demostraciones en los los solares!
solares! )

iNos iElegiremos en que
encargaremos tecnologias nos

de los mismos!
enfocaremos!
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Ademas, organizaremos
dias de campo para los
agricultores durante la
temporada de cultivos...




| iPagaremos por
los dias de
campo para los

encargaremos
de todo! |

i Traeremos expertos
externos para explicar
el progreso en las
demostraciones en los
terrenos!







jContinuaremos realizando

demostraciones en solares vy
dias de campo para los

agricultores en mas y mas




jSeleccionaremos
las comunidades!

iPagaremos los
eventos!




3Como puede nuestro proyecto utilizar un
enfoque centrado en el mercado para
presentar nuevas tecnologias agricolas a los

pequenos agricultores?
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iPodemos beneficiar a los

agricultores trabajando a
traves de las tiendas

locales que les venden los

insumos agricolas!




No nos limitaremos a capacitar a los
comerciantes de productos agricolas...
sino que encontraremos maneras de
trabajar con ellos para probar
algunos de los nuevos modelos de

negocio. ‘




Estamos ofreciendo esto
a varios comerciantes de
productos agricolas para
ver quienes estan
intferesados...

Trabajaremos con ellos siempre vy
cuando estén interesados en invertir en
el modelo de negocio que estamos
promoviendo.



Le ensenaremos como llevar a cabo

promociones para los agricultores, que| on la condicién de que
sean eficaces y ayuden a que su usted se centre en la

concesionario agricola prospere... promocién de las nuevas
tecnologias agricolas.




Tal vez, repartir
muestras para
los agricultores...

O promociones
por mensajes
de texfo...

Tal vez
entrevistas de
radio...

3De que rayos esta
hablando?

O puestos en los
mercados
locales...

O competencias entre

los agricultores, con

nuevos insumos como
premios...




Los concesionarios
agricolas llevaran a
cabo las

promociones.

Los concesionarios
agricolas
compartiran el costo
de las actividades.

Los concesionarios
agricolas
interactuaran con
los agricultores.




Aqui hay alguna
informacion
basica sobre el
° uso de estos
insumos.

Compartiremos los costos
de las demostraciones en
los solares y de los
concursos para que los e
concesionarios agricolas recibiran ml{es’rras

no fengan miedo de de semillas hibridas!

arriesgarse a probar.

iParticipen en esta
competencia rapida!
iVeinte ganadores




Testimonios de la

temporada de T e

Hable con nuestros
anteriores ganadores del
concurso acerca de su
experiencia utilizando los

insumos que ganaron
como premio.

| ‘n [
| i

| IR

jConfiamos en lo
que dicen otros
agricultores!
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Apoyaremos a los concesionarios
agricolas para que realicen eventos
luego de la cosecha, utilizando los

testimonios de los agricultores. D

§_|S| Funcnona' 4

Ganadores de la compe’renmq

III luego de la cosecha

Los even’ros honraran a los
mejores agricultores entre los
ganadores de la competencia -
dandoles un mayor
reconocimiento en la
comunidad para que hablen
sobre sus practicas.




iHemos tenido gran
exito utilizando los
nuevos insumos de los
concesionarios

. agricolas!
A

iLos agricultores
exitosos dicen que
funcionan! {Voy a
conseguir algunos!
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Mostraremos a los concesionarios agricolas como conectar a
los agricultores con los programas de radio para que
entrevisten a los ganadores de la competencia y compartan
su experiencia en el uso de nuevos insumos.




iCon enfoques centrados en el mercado, los
agricultores ni siquiera sabran que existimos!




SDE QUE MANERA CADA ENFOQUE PERMITE
QUE LAS NUEVAS TECNOLOGIAS, MAS
EFICACES, SE PRESENTEN FACILMENTE A
LOS PEQUENOS AGRICULTORES EN EL
FUTURO, MAS ALLA DE LA VIDA DEL
PROYECTO?




iUf! jMe da vueltas la
cabeza! jTengo que
pensar en tantas cosas!
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